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RESUMO

A evidéncia empirica internacional mostra que, nas Ultimas décadas, e para a maioria das
economias, aumentou a desigualdade na distribuicdo de renda e que persistirem diferencas
significativas das condicdes de vida entre as nacfes. O presente artigo tem por objetivo colocar em
discusséo a categoria crescimento na historia do pensamento econdmico. Defende-se a tese de que
em todas as fases, o crescimento econdmico tem sido erroneamente associado com bem-estar
(através de aumento do consumo de bens e servi¢os), tem sido dirigido e governado por grupos de
poder especificos (oligarquias), e ndo ter levado em conta os danos ambientais causados pelo uso
irracional dos recursos naturais. Hoje em dia o crescimento econdmico é um fim em si mesmo, e 0
homem e seu bem-estar tem um carater secundario na andlise da economia. A tarefa de nossos
tempos é fazer uso de todos os progressos técnicos da ciéncia econbémica para que eles sirvam o
homem. O crescimento econdmico ndo deve ser associado a um maior bem-estar enquanto
estivermos miopes em termos do dano ecoldgico causado pelo consumismo exacerbado e enquanto

a desigualdade na distribuicdo de renda imperar na maioria das economias.
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"O progresso humano néo é automatico nem inevitavel. O futuro j& esta aqui e devemos

enfrentar a feroz urgéncia do agora. Neste enigma constante que implica a vida e a histéria, a
possibilidade de chegar tarde existe. Podemos gritar desesperadamente para que o tempo de pausa
em seu passo, mas o0 tempo € surdo aos nossos apelos e seguira seu curso. Sobre montanhas de
brancos esqueletos secos e desperdicios de numerosas civilizagdes sédo observadas as terriveis
palavras: tarde demais".

- Martin Luther King Jr.

1. INTRODUCAO

A historia mostra que o desenvolvimento da teoria econdmica se formou por fases de
conhecimento cumulativo derivado de diferentes paradigmas de pensamento. Autores como
Pinho (1992) e Pereira (2009) dividem esse desenvolvimento em quatro fases principais, a
saber: a) Fase Pré-cientifica (das origens até 1750), b) Fase da Criacdo Cientifica da
Economia (1750-1870), c) Fase dos principios tedricos fundamentais (1870-1929), e d) Fase
Contemporénea (1929 em diante).

Em cada um desses periodos, o foco de analise e juizos de valor foram diferentes, mas a
maioria das correntes compartilham semelhancas porque cada uma se alimentou do
conhecimento prévio, nas palavras de Blaug (1991, p X-XI; Traducdo do autor), "O
conhecimento econémico tem determinacao histérica, o que sabemos hoje sobre o sistema
econdbmico ndo é algo que descobrimos esta manha, mas a soma de nossas intuicdes,
descobrimentos e tentativas frustradas no passado. Sem Pigou ndo haveria Keynes, sem
Keynes nenhum Friedman; sem Friedman nenhum Lucas; sem Lucas nenhum...".

Por exemplo, o crescimento econdmico atualmente definido por Ahijado (1985) como um
"fendbmeno que se refere ao aumento do Produto Interno potencial de uma economia ao
longo do tempo" foi concebido por essas escolas econbmicas de acordo com as doutrinas
prevalecentes em seus contextos historicos especificos. Em todas as fases, 0 crescimento
econdbmico tem sido erroneamente associado com bem-estar (através de aumento do
consumo de bens e servicos), tem sido dirigido e governado por grupos de poder
especificos (oligarquias), e ndo ter levado em conta os danos ambientais causados pelo uso

irracional dos recursos naturais.

2. DESENVOLVIMENTO

A primeira fase, a fase pré-cientifica, pode ser dividida em trés periodos: Antiguidade Greco-

Romana, ldade Média e o periodo Mercantilista. Assim, no periodo Greco-Romano, o



objetivo da economia era muito modesto, e ndo houve uma sistematizacéo especifica desta
Como uma ciéncia.

Neste sentido, a economia foi usada principalmente para administrar 0s assuntos
comerciais. Ou seja, concentrou-se na manutencdo e coordenacdo de vastas redes de
comércio (crescimento econdmico) de terra e mar. No entanto, apesar da pouca ou nula
sistematizacdo da ciéncia econdmica nesta fase, ndo se pode ignorar a importancia da
gestao destas redes de comércio no surgimento e expansao do império Greco-Romano, e,
portanto, sobre a proliferacdo de muitos de seus conhecimentos e costumes que sao
conhecidos hoje como cultura ocidental.

No segundo periodo pré-cientifico, distinguem-se dois fendmenos. Por um lado, o
crescimento econdmico provém a partir da realizacdo das feiras locais e inter-regionais,
assim como do surgimento de pequenos oficios (como a ferraria), que, em Ultima instancia
serviam ao lucro dos senhores territoriais e potentados eclesiasticos. Além disso, a Igreja
Catolica na época olhava com receio o crescimento econbémico por condenar como
usurdrias as taxas de juros e por promulgar um estilo de vida austero para o vulgo.

O ultimo periodo pré-cientifico, conhecido como mercantilismo, se baseia principalmente em
0 protecionismo comercial de principados e novos Estado-nacdo, e numa fixacdo sobre a
acumulacdo de ouro e prata. Portanto, neste periodo o crescimento econdémico era visto
como um jogo comercial de soma zero que permitiu a acumulacdo de minerais preciosos
para financiar guerras expansionistas e procurar aumentar as riquezas para o0s oligarcas
préximos ao governo.

E importante ressaltar que neste periodo, e especialmente gracas a Reforma Protestante
liderada por Martinho Lutero e Jodo Calvino, a moralidade da vida ascética foi relegada,
buscando mais bem-estar material, através da exaltacdo do individualismo e do trabalho. E
também durante o mercantilismo que decola o apogeu do crescimento econdmico na
Europa, através da exploracao colonial do trabalho e dos recursos naturais dos territrios
recém-descobertos. E nessa época que sdo consolidadas as relagdes assimétricas de poder
entre metrépole e coldnia, marcando a opresséo histérica e pilhagem da periferia colonizada
pelas metrépoles europeias.

O inicio da segunda fase na histéria do pensamento econdmico, conhecida como Escola
Classica, inicia-se com a corrente fisiocratica liderada por Frangois Quesnay (1694-1774).
Os fisiocratas promulgavam uma “ordem natural" das coisas, alegando, entre outras coisas,
gue a fonte da riqueza e, portanto do crescimento econémico, provinha dos frutos do uso da
terra.

As ideias dos fisiocratas foram a base sobre a qual se apoiou Adam Smith para escrever
suas obras de filosofia moral e posteriormente tornar-se o pai da economia classica. O

trabalho de Smith destaca que pelo egoismo nato da condicdo humana (a maximizagao do



bem-estar individual ou o crescimento do consumo pessoal) a sociedade atinge estagios
mais elevados de bem-estar coletivo.

Esta visdo utilitarista e individualista se opfe a intervencéo excessiva do governo, e em 0
Livro V da Riqueza das Nacgdes, Smith limitou o trabalho do Estado para as seguintes
funcbes: a defesa nacional, justica e servicos de ordem interna, e obras publicas, como
pontes e estradas. As teorias da especializacdo e divisdo do trabalho como fonte de
crescimento econdmico de Smith foram posteriormente revisadas e melhoradas por autores
como David Ricardo e John Stuart Mill; que também comecaram a analisar o trabalho como
a principal fonte de crescimento econémico (mediante a acumulagéo de riqueza).

Além disso, esses autores, sobretudo Mill, foram criticos dos efeitos negativos que o
crescimento econbmico teve sobre os trabalhadores urbanos no auge da era da
industrializacdo. Ambos o0s autores também comecaram a considerar as desigualdades
sociais gue surgiram quando o crescimento econdémico beneficiou apenas os rentistas e 0s
donos do capital, que impds aos trabalhadores urbanos longas e insalubres jornadas de
trabalho.

A fase final da teoria econémica classica foi escrita pelo pensamento revolucionario de Karl
Marx. Tomando as bases da teoria do valor-trabalho de Ricardo, Marx reconheceu o
trabalho como a principal fonte de crescimento econémico. Nas palavras de Marx, "O valor
da forca de trabalho é determinado, como no caso da qualquer outra mercadoria, pelo
tempo de trabalho necessério a producdo, e consequentemente a reproducao, desse artigo
em especial™. Junto com Engels, Marx desenvolveu a dialética materialista, teoria que
baseada na tese-antitese-sintese hegeliana interpretava a histéria humana como uma luta
entre aqueles que acumulavam o crescimento econdmico (capitalistas) e aqueles que o
geravam através do trabalho (trabalhadores).

A terceira fase do pensamento econdmico é reconhecida como a fase da sistematizacdo
matematica dos postulados classicos. Nesta fase, a abstracdo analitica comeca tratar as
relacbes econdmicas com uma abordagem reducionista, tipico das ciéncias naturais,
obviando o carater imprevisivel, complexo e multimodal do comportamento e relagbes
humanas. Este enfoque é descrito por Pinho e Vasconcellos (2004), afirmando: "J& os
mecanicistas pretendiam que as leis da Economia se comportassem como determinadas
leis da Fisica, e a terminologia usada era estatica, dindmica, aceleracdo, notacéo,
velocidade, fluidez, forcas, entre outras.”

Com o nascimento do marginalismo foi introduzido o arquétipo do Homo Economicus, um
ser racional que muda as suas decisdes de gastos, por exemplo, com base na evolugéo de

suas receitas marginais. Este foi o precursor do agente econémico representativo da escola

! Marx, Karl. O Capital, v1, p.189.



neoclassica, que toma suas decisbes com base em expectativas racionais, e que seria o
centro de algumas das teorias de autores como Modigliani, Friedman, Phelps ou Lucas.

As outras escolas que compdem esta fase preocupam-se em demonstrar a
interdependéncia dos agentes individuais e agregados no interior do sistema como um todo.
Esses autores, entre os quais se destacam Leon Walras e Alfred Marshall, estudaram as
causas do crescimento econdmico através da interacdo dos desejos materialistas
individuais. E também nesse periodo que se comecou a estudar a influéncia do uso do
dinheiro e do crédito na atividade econémica real.

A Ultima fase proposta por Pinho (1992) e Pereira (2009), a fase contemporanea, surge com
0 nascimento da macroeconomia moderna a principios da década de 1930. E a
macroeconomia moderna nasce com A Teoria Geral do Emprego, do Juro e da Moeda
(1936) de John Maynard Keynes. Na era anterior a Keynes, a teoria classica
macroeconémica que dominou 0 pensamento econdmico viu a economia como um
mecanismo mais ou menos autoalimentado e autorregulado, onde prevalece uma tendéncia
a estabelecer o pleno emprego (néo existe o0 desemprego ciclico).

Consequentemente, o desemprego é considerado apenas como um deslocamento acidental
e temporario. Mas, durante a Grande Depresséao, a incapacidade do mercado para gerar 0s
empregos perdidos era evidente. Nessa situacdo, Keynes e, posteriormente, seus muitos
seguidores, defendeu a intervencdo do Estado como forma de reativar a insuficiéncia da
demanda do setor privado.

O resto € histéria, durante os 40 anos seguintes a Segunda Guerra Mundial o mundo em
geral testemunhou um periodo de crescimento econbmico sem precedentes, a politica
keynesiana funcionou. Este processo macroeconémico foi refor¢cado pela existéncia de cada
vez melhores técnicas e registros contabeis, consolidando os modernos sistemas de contas
nacionais regulados pelas Na¢oes Unidas.

No entanto, aqui € importante notar que as estatisticas oficiais de contas nacionais néo
reconhecem e incorporam o trabalho doméstico como uma atividade econdmica, e ainda é
registrado sob a rubrica “afazeres do lar’, sendo considerada inatividade econémica ou
desocupacéo, igualando-se a condicdo de estudantes, aposentados, invalidos, etc. Isto
reflete uma Otica patriarcal na constituicio metodoldgica das estatisticas oficiais no que se
refere ao trabalho exercido principalmente por mulheres.

Nao foi até a década de 1970, quando os Keynesianos ndo conseguiram explicar o
fendbmeno da estagflacdo que a histéria da teoria econdémica deu uma virada. Assim, a
Escola de Chicago liderada por Milton Friedman explicou a estagflagdo como uma inflagdo
de custos e defendeu as virtudes do mercado novamente, retirando a énfase no pleno

emprego e substituindo-a pela énfase no controle dos processos da inflagéo.



Outras teorias modernas, historicas e institucionais, explicam as diferencas de crescimento
econdémico entre os paises a través do papel das primeiras instituicbes para definir os
padrées de crescimento de longo prazo (Acemoglu, Johnson e Robinson, 2001). Segundo
estas teorias a histéria colonial ou institucional especifica ird atuar como uma restricdo —ou
pode influenciar— a infraestrutura nacional, conduzindo o pais em um vagao de producao
particular na economia global.

A contemporaneidade, na pratica, foi testemunha de uma crescente desigualdade na
distribuicdo de renda, e na presenca do dominio das escolas ortodoxas, poucas vozes
(neokeynesianos como Paul Krugman, e institucionalistas como Amartya Sen) tém
procurado o legado de defender uma economia orientada ao ser humano.

As teorias ortodoxas que guiaram o0 pensamento econdmico desde a sua criacdo ainda séao
insuficientes tanto para explicar a realidade desta civilizacdo em suas muitas facetas, como
para moldar uma nova e melhor realidade para todos. A persisténcia da fome? e da pobreza
em todo o mundo, a distribuicdo desigual da riqueza, e os efeitos negativos, cada vez mais
visiveis, do cambio climatico, sao reflexo de um paradigma que precisa ser reformado.

Os diferentes niveis de desenvolvimento entre algumas nacdes e outras sdo uma
consequéncia direta desta falha sistémica. Em sua teoria da desconexdo, 0 economista
neomarxista Samir Amin (1988) expde as relacdes econdmicas desiguais que os paises do
centro capitalista mantém com a periférica subdesenvolvida, e explica que, enguanto
continuarem as imposi¢cdes comerciais e hegemonia cultural do Norte sobre o Sul este
ultimo ndo tem chance de se desenvolver.

A andlise de Amin seguiu a mesma direcao dos estudos de Paul A. Baran e Paul Sweezy,
refletindo como os paises do centro expropriam recursos humanos, financeiros e naturais
dos paises periféricos através de relacdes de poder assimétricas. Em outras palavras, essas
pesquisas concluiram que o crescimento econémico do Norte é alimentado pelos recursos
do Sul.

Por outro lado, Max-Neef (1993) argumenta que os indicadores convencionais de atividade
econdmica, como o PIB tém servido para complexar as nacgdes periféricas, e que o0
verdadeiro desenvolvimento € moldar paises e culturas com consisténcia e determinagéo
préprias.

A partir de uma perspectiva latino-americana Max-Neef (1993) categoriza o crescimento
econdbmico nas Ultimas décadas como um processo pendular. Segundo o autor, "Os
periodos de expansdo acabam gerando desequilibrios financeiros e monetarios, que
resultam em respostas de estabilizacdo que, por sua vez, acabam gerando altos custos

sociais, 0 que leva a novos periodos de expansdo." Max-Neef (1993) acusa 0s economistas
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neoclassicos e especialistas em desenvolvimento econdmico de mecanicistas e
concentradores de renda, afirmando que "Para o neoliberalismo, o crescimento € um fim em
si, e a concentracdo € aceita como uma consequéncia natural. Para o desenvolvimentismo o
crescimento € uma condicdo econdmica que implicard desenvolvimento... reconhece-lhe
limite, [mas] ndo pode controla-la [a concentragéo]”.

As incoeréncias na gestdo das politicas econbmicas ndo sdo apenas refletidas nas
assimetrias do poder comercial dos tratados do livre comercio impostos pelo Norte, mas
também nas assimetrias do processo de mudanga climatica; onde aqueles que emitem
menos poluentes sdo mais vulneraveis a sofrer seus efeitos nocivos. O aquecimento global
€ um fato; as temperaturas subiram cerca de 0,7 ° C em todo o mundo desde o inicio da era
industrial e a taxa de aumento esta se acelerando (PNUD, 2009).

De acordo com o Painel Intergovernamental sobre Mudancas Climaticas (IPCC, por sua
sigla em inglés), os custos do novo financiamento para a adaptacdo a mudanca climatica
poderia totalizar cerca 86.000 milhdes de doélares estadunidenses em 2015, um nimero que
representaria cerca de 0,2% do PIB dos paises desenvolvidos, ou cerca de um décimo do
gue é atualmente alocado para gastos militares. Os custos da inacdo seriam muito maiores,
e de acordo com a Stern, poderiam representar entre 5% e 20% do PIB global, dependendo
de como vocé calcular (IPCC, 2008).

Ha grandes variacbes entre 0s paises sobre o quanto eles contribuem para as emissfes que
estdo aumentando o acumulo de gases de efeito estufa. De acordo com o IPCC (2008), os
paises desenvolvidos, que abrigam 15% da populacdo mundial, sdo responsaveis por quase
metade das emissdes de CO2. Infelizmente, existe uma assimetria entre aqueles que
poluem mais, e aqueles que sofrem as consequéncias das alteracBes climaticas, uma
espécie de Karma imperfeito. Nos paises pertencentes a Organizacao para a Cooperacédo e
Desenvolvimento Econémico (OCDE), um em cada 1.500 pessoas € afetada por um
desastre climatico cada ano. O valor correspondente para os habitantes dos paises em
desenvolvimento é de 1 para cada 19, um diferencial de risco de 79.

Desde a sua criagdo, com a visdo de crescimento através da hegemonia do poder comercial
e militar, e durante séculos de acumulacdo de conhecimento, a teoria econdmica ortodoxa
tem sido antropomérfica ao colocar o ser humano numa categoria hierarquica superior do
gue o resto da vida no planeta, e tem confundido o bem-estar com mais consumo, mantendo
relacdes assimétricas de poder entre as classes sociais e entre as nacoes.

A realidade de hoje exige uma redefinicdo dos objetivos principais do estudo da economia,
especialmente da meta de crescimento econbmico continuo. Ja na década de 1970,
cientistas do Massachusetts Institute of Technology liderados por Donella Meadows
estudaram o futuro do crescimento econdmico em um mundo com recursos limitados,

produzindo o célebre informe Os Limites do Crescimento, que expds a necessidade de



moderar 0 consumo excessivo de recursos por parte de algumas poucas economias ante
uma possivel saturacéo da capacidade de carga ecologica do planeta Terra.

A teoria do agente econdmico racional € uma forma idealizada do comportamento humano,
e na maioria dos casos ndao é o melhor modelo para explicar os padrées de consumo,
trabalho e investimento nas pessoas.

Como indica Leviten-Reid (2007, Traducdo do autor), “As vezes as decisdes de consumo
das familias podem ser baseadas na teoria postulada por economistas neoclassicos e ser
guiadas por mantras como ‘mais € melhor’. Em outras ocasibes, as familias tomam suas
decisdes de consumo com base no que eles acreditam que é melhor para o seu bairro ou
para o mundo em geral.”

Embora durante o século passado essa idealizacdo do comportamento humano através de
modelos matematicos tém predominado na arena do pensamento econdmico, 0S
economistas classicos, e muitos outros ao longo deste século, baseiam seus preceitos
tedricos na psicologia do comportamento social (Camerer, 1999).

Outra suposicdo dos economistas ortodoxos que tem muitas limitagcdes e inconsisténcias
praticas é a dos precos de mercado como mecanismo eficiente de alocacéo de recursos.
Nesse sentido, autores como Stiglitz (1976) revelam problemas de informacédo que limitam a
"bondade" do mercado, e que ajudam a explicar fenbmenos econémicos, como o
desemprego. Problemas como a transmissdo assimétrica da informacdo, informacdes
privilegiadas, falta de informacéo, ou a incapacidade de processar a informacao.

Estes problemas sdo a razdo pela qual, por exemplo, na realidade de muitas economias, 0s
recursos ociosos de agentes superavitarios (aforradores) ndo sdo sempre transferidos para
agentes deficitarios (devedores), através do sistema financeiro, e, assim, as decisdes de
investimento nem sempre ocorrem em um "ambiente ideal". De certa forma, a idealiza¢éo do
funcionamento do livre mercado relegou os seres humanos ao segundo plano.

Por outro lado, como foi dito acima, uma grande divida da economia ortodoxa € a falta de
valorizagdo do trabalho doméstico, feito gratuitamente por mulheres ao redor do mundo. E
assim como a pesar da importancia do trabalho feminino, os indicadores tradicionais de
medicdo da producédo nacional ndo consideram o trabalho doméstico como parte da oferta
total, o que representa ndo s6 uma forma de discriminacdo do trabalho familiar, como uma
subestimacéo do produto nacional.

Hoje em dia o crescimento econdmico é um fim em si mesmo, e 0 homem e seu bem-estar
tem um carater secundario na analise da economia. A tarefa de nossos tempos é fazer uso
de todos os progressos técnicos da ciéncia econbmica para que eles sirvam o homem,
como nos disse 0 economista e escrito humanista espanhol José Luis Sampedro: “porque o

mercado tem cumprido sua missdo de entregar as forcas técnicas... Hoje, o problema é



diferente: consiste em submeter essas forcas a servico da humanidade e ndo ao pequeno
grupo proprietario dos instrumentos para tirar proveito” (2009, Traducé&o do autor).

3. CONCLUSAO

A evidéncia empirica internacional mostra que, nas Ultimas décadas, e para a maioria das
economias, aumentou a desigualdade na distribuicdo de renda e que persistirem diferencas
significativas das condicbes de vida entre as nacdes. Isto significa que os frutos do
crescimento econémico foram distribuidos entre poucas maos. Consequentemente, o
paradigma neoclassico que tinha como sinbnimo ao crescimento e desenvolvimento
econdmico desde ha muito tem sido refutado.

A necessidade de transformacdo para uma no¢do mais holistica da teoria econémica e do
paradigma atual de crescimento econémico nao € nova, e ja& ha muitas décadas diversos
autores abordam a questao.

Em uma exposicdo recente e coerente desta necessidade, 0 economista e ativista Brito-
Americano Raj Patel (2010) explica como os precos que 0s consumidores pagam por muitos
dos produtos que compram nao refletem o verdadeiro custo de producéo desses bens, em
termos de dano ecologico e custos sociais ocultos no processo de producdo. Max-Neef
(1993) também enfatiza, na mesma linha de Patel, sobre como o atual paradigma de
crescimento econdmico ndo reconhece 0s servicos ambientais prestados pela natureza, tais
como servicos de absorcdo gratuita de contaminantes, abastecimento de agua, energia,
diversidade bioldgica, riqgueza genética, etc.

Estas consideracdes também foram expostas por bidlogos e cientistas naturais defensores
da Hipotese Gaia, explicando como a vida na Terra pode ser estudada como uma simbiose
universal em que o ser humano é outro link, e ndo possui pela ordem natural nenhuma
categoria hierarquica superior.

Também é importante, em especifico, evitar que os modelos de crescimento econdmico
apresentados pela ortodoxia extingam as expressfes culturais e o conhecimento antigo dos
povos nativos. Neste sentido, devemos também impedir que a transicdo cultural®
impulsionada pelo crescimento econdmico destruir as expressdes culturais que pertencem a
todos, tais como as praticas agricolas dos povos nativos. E facil mostrar que essa transi¢ao
impulsionada por uma visdo equivocada do bem-estar material € uma construcdo social e
politica dos cidaddos que afasta cada vez mais aos paises mais pobres da seguranca e
soberania alimentar.

Com a revisao histdrica da categoria de crescimento econdmico acima efetuada, se conclui

gque as escolas do mainstream tém compartilhado um conceito errado de crescimento,

3 Que convida os cidaddos de paises em desenvolvimento quer se vestir, comer e ter veiculos como os
desenvolvidos.



elitista, e com escassa consciéncia ambiental. O crescimento econémico ndo deve ser
associado a um maior bem-estar enquanto estivermos miopes em termos do dano ecoldgico
causado pelo consumismo exacerbado e enquanto a desigualdade na distribuicdo de renda

imperar na maioria das economias.

REFERENCIAS
ACEMEGLU, Daron, Simon Johnson, and James A. Robinson, 2001. "The Colonial Origins of

Comparative Development: An Empirical Investigation." American Economic Review 91(5): 1369-
1401.

AHIJADO, M., 1985. Diccionario de Teoria Econdmica. s.l.;Ediciones PIRAMIDE S.A.

Amin, S., 1988. La deconexion, hacia un sistema mundial policéntrico. Madrid: IEPALA.

BLAUG, M., 1991. The Historiography of Economics. Aldershot, UK and Brookfield, USA: Edward
Elgar.

BRYANT, W. K. & ZICK, C. D., 2006. The Economic Organization of the Household. New York:
Cambridge University Press.

CAMERER, C., 1999. Behavioral economics: Reunifying psychology and economics. Pasadena, CA:
Proceedings of the National Academy of Sciences.

PARRY M.L., O.F. Canziani, J.P. Palutikof, P.J. van der Linden and C.E. Hanson, Eds., 2007, Climate
Change 2007: Impacts, Adaptation and Vulnerability. Contribution of Working Group 1l to the Fourth
Assessment Report of, Cambridge University Press,Cambridge, UK, 982pp

LEVITEN-REID, C., 2007. What Happened to Home Economics? An Essay on Households, the
Economy and the Environment. Madison: University of Wisconsin-Madison.

LOVELOCK, J. et al., 1989. Gaia. Implicaciones de la nueva biologia.. s.l.:Editorial Kairés.
MAX-NEEF, M., 1993. Desarrollo a Escala Humana. Montevideo: Editorial Nordan-Comunidad .
MEADOWS, D., Meadows, D. & Randers, J., 2012. Les limites a la croissance (dans un monde fini).
Paris: Rue de I'échiquier.

MENDIETA, J. C., 2005. Apuntes de Microeconomia Il. Bogota: Universidad de los Andes.
NICHOLSON, W., 2006. Teoria Microeconémica: Principios Basicos y Ampliaciones. s.l.:Editorial
Paraninfo.

PATEL, R., 2010. The Value of Nothing: How to Reshape Market Society and Redefine Democracy.
New York: Picador.

PEREIRA, R., 2009. A Evolu¢édo do Pensamento Econémico. Brasilia: Factum.

PINHO, D. & Vasconcellos, M., 2004. Manual de Economia. Sao Paolo: Saraiva.

PNUD, La lucha contra el cambio climatico: Solidaridad frente a un mundo dividido. Informe sobre
Desarrollo Humano 2007-2008

SAMPEDRO, J. L., 2009. Economia humanista. Algo mas que cifras. Barcelona: Debate.
STIGLITZ, J. E., 2003. La economia del sector publico. Madrid: Antoni Bosch.

STIGLITZ, J. & Rothschild, M., 1976. Equilibrium in Competitive Insurance Markets: An Essay on the

Economics of Imperfect Information. s.l.:Quarterly Journal of Economics, vol. 90, pp. 629—-650.



VARIAN, H. R., 2005. Intermediate Microeconomics: A Modern Approach. New York: W. W. Norton &
Company.

VIAL, B. & ZURITA, F., 2006. Microeconomia Intermedia. Santiago de Chile: PONTIFICIA
UNIVERSIDAD CATOLICA DE CHILE.



